Tu Futuro
Negocio: El
Viaje del Ea
Emprendedor —

No necesitas una oficina gigante.
Solo necesitas una idea.




Ideas ‘Locas’ que Triunfaron

Vamos a ver dos ejemplos de ideas que parecian locas pero tuvieron mucho éxito.

Pet Rocks (1975):

Gary Dahl vendid
piedras como
mascotas. Gand
millones de
doélares. La gente
compré una
“mascota perfecta”
que no necesita
comida.
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The Million Dollar Homepage (2005):

Alex Tew era un estudiante. Vendi6 1.000.000
de pixeles en una web por 1 délar cada uno.
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¢Genio o Locura? Otros Negocios
‘Locos’ que Triunfaron

Doggles (1997): Gafas de | Do, Now | Don’t: Un Potato Parcel: Enviar una
sol para perros. Una idea mercado online para patata con un mensaje
que parecia absurda y comprar y vender anillos personalizado por correo.
ahora es un negocio de compromiso y joyeria Una broma que se convirtié
millonario. de relaciones pasadas. en un negocio viral.
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El Modelo: Soluciones Pequefias (Micro Saas)

Saas$ Tradicional: Muchas Micro Saas: Resuelve un problema
funciones para mucha gente. especifico para un grupo pequeno.
Equipos grandes. Equipos de 10 2 personas.

Ejemplo: Carrd (para hacer webs simples) o Solo (para resolver deudas).

A NotebookLM



El Modelo de Suscripcion

Es importante entender cémo ha cambiado
la forma de vender servicios.

® Antes: Vender un producto una vez.
(Ejemplo: Comprar un DVD).

® Ahora: Vender un servicio cada mes.
(Ejemplo: Netflix, Gimnasio, Spotify).

e Ventaja: Ingresos recurrentes. El
cliente paga mientras recibe valor.

e Concepto Clave: Fidelizacién (Loyalty).
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cQue prefieres ta?

Como cliente: Como dueno del negocio:
¢Prefieres pagar 100€ una ¢Qué modelo es mejor para ti?
vez 0 10€ al mes? ¢Por qué?
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Tendencias para 2026: Tecnologia

Introduccion: La tecnologia avanza rapidamente, transformando los modelos de
negocio y la interaccion con los clientes.

Inteligencia Artificial (1A): Para
automatizar tareas y crear contenido.

Dropshipping Sostenible: Vender
productos sin tener inventario, pero
con enfoque ecoldgico.

Micro-Nichos: Especializarse mucho
(Ejemplo: Software solo para joyerias
artesanales).
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Tendencias 2026: Contenido Personal

¢Es la marca " Newslettero | :Monetizar
personal mas Podcast: ;Qué | contenido
importante que la formato genera educativo es
la marca de la mayor confianza y sostenible o una
empresa hoy en lealtad en la burbuja
dia? audiencia? pasajera?
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Preguntas para debatir:
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La Etica: No Todo Vale

® La Regla de Oro: “Lo que no es ético, no es negocio.”
® Reputacion: Una mala accién puede destruir tu imagen en internet rapidamente.
® Responsabilidad: Debemos respetar al cliente, a los empleados y al medio ambiente.
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Tarea: Disena tu Idea de Negocio

Completa el siguiente plan de accién.

\ ’ O O °
@ "alded C%b 2. El Modelo C@') 3. El Cliente

de Negocio

Ideal

Describe qué te gustaria Explica cdmo generards Define quién es tu usuario
crear. ¢Qué problema ingresos (e.g., suscripcion, principal.
resuelves?
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jMuchas Gracias!

“Conquistar:elimiedo;es el niClo.de auqUeZo.s=RIGHOLUBIGISoN

A LN
uro proyecto!
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